co0TS COMMERCIAUX

565 euros la visite,
salaire compris !

Les colits liés aux forces de vente sont en légére hausse,

selon une étude de la Cegos.

= Le panorama 2006 de la fonc-
tion commerciale, publié par la Cegos a
partir d'un panel de 137 entreprises de
plus de 200 salariés, met en lumiére les
cotts directement liés a cette fonction
de I'entreprise. Selon I'étude, ils repré-
sentent en moyenne 7,5 % du chiffre
d’affaires généré par les sociétés inter-
rogées. Ce ratio a progressé d'un point
en quatre ans. Un vendeur réalise en
moyenne §,4 millions d’euros de chif-
fre d'affaires en effectuant 413 visites
par an. Selon la Cegos, le prix com-
nlet A'nine vieite torrrme any alentoiire

de 565 euros. Un client actif «colite» a
I'entreprise environ 3 800 euros en frais
commerciaux a I'année, lorsque I'on
ajoute le salaire chargé du vendeur,

ses dépenses de fonctionnement et les
investissements publi-promotionnels

s'y rattachant. & YVES DOUGIN
FRAIS ANNUELS POUR UN COMMERGAL
Frais de mission et déplacement

15 600 euros
Coiits véhicules
R —— 9 300 euros
Frais informatiques
=iy 3100 euros
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